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ACTA No. 63 

NOMBRE DEL COMITÉ O DE LA REUNIÓN: ACTA DE ASESORIA COMERCIAL PROYECTO 

PRODUCTIVO ASOCIATIVO MUREMBI COFFEE MUNICIPIO ANSERMANUEVO VEREDA EL VILLAR FICHA 
2957055 

 
CIUDAD Y FECHA: 
 

Ansermanuevo, Vereda 

El Villar, 6 de 

noviembre 2024 

HORA INICIO: 
8 p.m. 

HORA FIN: 
5 P.M. 

LUGAR Y/O ENLACE:  
 
 

Vereda El Villar DIRECCIÓN / REGIONAL / CENTRO: Valle 
/CTA 
 

AGENDA O PUNTOS PARA DESARROLLAR:  

1. Plan de acción (Aspectos de mercadeo) 

2. Plan de mercadeo 

3. whatsapp business 
OBJETIVO(S) DE LA REUNIÓN: 

1. Desarrollar el plan de acción   

2. Desarrollo del plan de mercadeo 

3. whatsapp business, Utilización Medios tecnológicos para el desarrollo comercial, para la 

comercialización de cerdos en la etapa de ceba, herramientas, equipos e insumos 

utilizados por los aprendices en el proceso de marketing, con una la divulgación de 

consumo de productos sanos para la alimentación humana, Con el fin de realizar un 

proceso de comercial de la unidad productiva y así puedan tener un mejor 

acercamiento con los clientes y los consumidores.   

DESARROLLO DE LA REUNIÓN 

Se hace le desarrollo de la asesoría comercial en los siguientes aspectos:  

1. Plan de acción                                                                                                                       
(Aspectos de mercadeo). 
 

2. Plan de mercadeo 
Se desarrollaron los siguientes análisis en el plan de mercadeo 
Análisis del sector 
Análisis de mercado 
Análisis de la competencia 
Análisis de la situación 

 

3. Mercado estratégico 
 Propuesta de valor  

 Ventaja competitiva 
 Segmento de clientes 
Posicionamiento 
 

4. Mercado operativo (Mezcla de mercadeo) 
Concepto de producto o servicio 
Estrategia de precio 
Estrategia de distribución 
Estrategia de comunicación  
Estrategia de servicio 
 

5. Plan económico 
Presupuesto de la mezcla de mercadeo 
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 Con esta acta se da la justificación de 8 horas de asesoría comercial. 
 

Programa de formación  GENERACION DE IDEAS PARA UN NEGOCIO INNOVADOR 

Ficha  2957055 

Instructor técnico VIVIANA TORRES DELGADO 

Instructor empresarial MAURICIO ANDRES SOTO 

Ubicación de la formación, 
dirección del sitio 

Vereda El Villar Municipio de Ansermanuevo 

Dia de la formación Mes de octubre: 16- 24 -31 
Mes de Noviembre:15-21-28 
Mes de diciembre: 2  

Hora de la formación  La formación se ejecuta de 1 pm.- 6 pm.  teniendo en cuenta las 
actividades agrícolas desarrolladas por los aprendices. 

Caracterización de la 
población 

La mayoría de los aprendices son campesinos de la zona rural del 
Municipio de Ansermanuevo, cultivadores de plátano, café. 
Tenemos población de la tercera edad, mujeres cabeza de familia, 
jóvenes. 

Cantidad de aprendices  21 

Requerimientos del ambiente 
de aprendizaje para la 
ejecución de la formación 

Se requiere finca cafetera con su beneficio húmedo y seco, 
herramientas y equipos para el cultivo del café y el manejo post 
cosecha, laboratorio de café. 

Acuerdos o convenios de 
trabajo con aprendices 

Se establecen actividades de trabajo autónomo, en el caso de 
preparación de bioinsumos, estas actividades se ejecutan de 
manera colaborativa. 

Nombre del líder de la 
formación 

YULI YAMIR SALGADO ESQUIVEL  

Número de teléfono de 
contacto  

3108375599 

Correo electrónico  yuliyamirse29@gmail.com 

 

CONCLUSIONES 

mailto:yuliyamirse29@gmail.com
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1. La asesoría comercial para el proyecto asociativo Murembi coffee en 
producción de café de café de especialidad. Se realiza el Plan de acción 
(Aspectos de mercadeo), y el Plan de mercadeo. 

2.  Se desarrolla la asesoría en el manejo de la aplicación tecnológica, 
whatsapp business para fortalecer a la unidad productiva, la cual se enfoca 
en la producción de café de café de especialidad.  

3. Fortalecer las cualidades mercantiles utilización de medios de comunicación y 
comercialización como la herramienta whatsapp business, y participación en 

eventos tales como ruedas de negocio, ferias, capacitaciones en porcicultura. 
Buscando nuevos nichos de mercado, diferentes a los tradicionales. 
 

Con esta acta se da la justificación de 10 horas asesoría comercial. 
ESTABLECIMIENTO Y ACEPTACIÓN DE COMPROMISOS  

ACTIVIDAD 
/DECISIÓN 

FECHA RESPONSABLE FIRMA O PARTICIPACIÓN 
VIRTUAL 

Inicio de la 

formación  
6 de noviembre 

2024 

VIVIANA TORRES 

D. 
 

 
Inicio de la 

formación  
6 de noviembre 

2024 
MAURICIO A. SOTO 

 
    

ASISTENTES Y APROBACIÓN DECISIONES 

NOMBRE DEPENDENCIA/ 
EMPRESA 

APRUEBA  
(SI/NO) 

OBSERVACIÓN FIRMA O PARTICIPACIÓN 
VIRTUAL 

     

     

     

 
De acuerdo con La Ley 1581 de 2012, Protección de Datos Personales, el Servicio Nacional de 
Aprendizaje SENA, se compromete a garantizar la seguridad y protección de los datos personales que 
se encuentran almacenados en este documento, y les dará el tratamiento correspondiente en 
cumplimiento de lo establecido legalmente. 

 
ANEXOS 



 

 

GOR-F-084 V02 

 

 

 

 

 
 
 
 
 

 
 

 

 

 

 




